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CAPACITACION DE VENTAS

NUESTRO EXITO RADICA EN OUE NO TRABAIAMOS

UN METODO DE VENTAS, LE BRINDAMOS A CADA EMPRESA

SU PROPIO METODO.
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La Empresa esta liderada por Mava Gutiérrez, cuya trayectoria
comenzo cuando tenia 10 anos de edad en la venta de productos por
catalogo.

Transité diferentes rubros: AFJP, Seguros de Vida, Medicina
Prepaga, entre otros.

Lideré exitosamente equipos de ventas en Seguros de Vida y Parcelas
en Cementerios Privados, disfrutando del desafio que conlleva
comerciar dos de los productos mas dificiles del mundo de la venta.

Durante los ultimos 10 anos se desempend en el rubro inmobiliario
como vendedora y capacitadora de ventas de productos intangibles y
tangibles.

A lo largo de su extensa trayectoria en ventas constantemente busco
profesionalizarse estudiando las distintas formaciones, entendiendo
que el éxito no es azaroso, es el resultado de ser profesional,
responsable, y estar movilizado por la pasion que esta hermosa
profesion genera.
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Entrenadora Internacional de Neuroventas
Practitioner en PNL

Capacitadora y oradora especialista en ventas
Formadora de vendedores y lideres

Escritora
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Capacitacion Capacitacion Atenci Reclutamiento Mentoring
de productos y formacién 6n al y seleccion
tangibles e de Lideres cliente de personal

intangibles

Salud Automotriz Seguros Inmobiliario Cosmética
Emprendedores Venta Consultoria Consultoria Oratoria
comerciales telefénica personalizada a personalizada a

emprendedores profesionales
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Este libro no es un libro
meramente motivacional, de esos
gue se fundamentan en que si sos
una persona de buen animo vas a
vender mas. Transitando en detalle
cada instancia de la venta, voy
mucho mas alla de aconsejarte
: gué debés provocar en el otro, y
ER— : . gue de tu parte hagas lo que
i i st puedas.. Decididamente, mi
B compromiso es indicarte el cémo.
APTRECAIRY Y es precisamente en este punto
donde el libro si se convierte en
una obra motivacional.
Motivacional para el vendedor,
desde ya. Porgue te garantizo que
si utilizas e cientemente cada una
de las herramientas que aqui te
ofrezco, hoy terminaras tu dia...
icon una venta mas!
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Un nuevo libroy un nuevo camino...

Nuevamente te busco atiy nosencontramos en esta nueva
etapa de resultados. En este libro vas a encontrar herramientas
concretas no solo de resultados y de comunicacion vinculados
a tu negocio, sino que también vamos a profundizar
enelliderazgoy enla seleccidon de personal.

Porque siempre buscaremos crecer, lo cual implica armar equipos,
capacitar personas que traccionen con mas fuerza para obtenerun
nuevoresultado. Esta obra nos vuelve a unir, nos lleva a un sendero
profundo de comunicacién. Nos empuja a una nueva etapa.
Miquerido vendedor, te espero dentro de estas paginas;
teespero encadapalabray ejercicio gue te invento a realizar.
Estiempo de TAR todo y de comenzar a vender!

GUTIERREZ

CAPACITACION DE VENTAS

MAVA GUTIERREZ

Herramientas para REINVENTAR tus
estrategias v llevar tus resultados
a un nuevo nivel
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https://www.youtube.com/watch?v=u1IgqGj-ySk
https://www.youtube.com/watch?v=qgq4p9RtwZI
https://www.youtube.com/watch?v=6tWrxk6YglM
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https://www.instagram.com/mavagutierrezok/
https://api.whatsapp.com/send/?phone=541168923171&text&type=phone_number&app_absent=0
https://mavagutierrez.com/
https://www.tiktok.com/@mavagutierrez1

